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Eks 1.
I et oppdrag fra kunden / oppdragsgiver er det ønske om at det fremskaffes en årskostnadsanalyse til den foreslåtte løsningen på rehabiliteringen av en teknisk sentral.

Kunden skal bruke analysen som grunnlag til å fordele kostnadene på sine leietakere.

Hvordan går du fram for å utarbeide analysen, hvilke tallstørrelser trenger du som underlag?
Eks 2.

I et oppdrag fra kunden / oppdragsgiver skal det utarbeides beslutningsunderlag som skal danne grunnlag for å bestemme om valget av løsning skal være ihht TEK 07 sine krav eller om listen skal legges høyere for å oppnå lavenergihus status. 

Kundens krav for å velge lavenergiløsning er at tiltaket er lønnsomt, og kunden ønsker også å få utarbeidet en søknad til enova om økonomisk støtte til prosjektet. 

Kunden er usikker på hvilke lønnsomhetsmetoder som gir best beslutningsunderlag, men ønsker å overlate denne vurderingen til sin rådgiver.
Hvordan skille den ene løsningen fra den andre økonomisk sett, hvilke kostnader er aktuelle å frambringe, og hvordan utarbeider du beslutningsunderlag til kunden.
Kort fortalt, hvilke økonomiske anbefalinger kommer du med i prosjektet?
Eksemplene er tallrike, men grunnprinsippene er like. Som rådgivende ingeniør eller arkitekt må du kjenne til metoder og framgangsmåter for å kunne utarbeide kostnads- lønnsomhetsanalyser. Dette er en meget viktig del av beslutningsunderlaget kunden / oppdragsgiver trenger for å kunne fatte en mest mulig optimal beslutning.
Det er en velkjent problemstilling at manglende kunnskaper og forståelse omkring blant annet lønnsomhetsmetoder som netto nåverdi, internrente og payback gir grobunn for feile beslutninger, i så vel offentlig som privat sektor.

Da bør du ha fått mange nok insentiver nok til å melde deg på kurset!
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